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Ein	
  Unternehmen	
  der	
  Aareal	
  Bank	
  Gruppe	
  

Managen	
  ansta)	
  verwalten:	
  	
  
Wodis	
  Sigma	
  
Vertragsmanagement	
  
Rainer	
  Wendt,	
  Aareon	
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Welche	
  Herausforderungen	
  gibt	
  es	
  im	
  Umgang	
  mit	
  Verträgen	
  	
  
in	
  Ihrem	
  Unternehmen?	
  

Vertragsumsetzung	
  

OperaFonalisierung	
  

Vertragsabschlüsse/	
  
Vertragsinhalte	
  

Vertragsvielfalt	
  Controlling/	
  
Kündigung	
   5	
   1	
  

2	
  
3	
  

4	
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Welche	
  Verträge	
  müssen	
  Sie	
  managen?	
  
	
  

Fuhrpark	
  
KommunikaFon	
  
Versicherung	
  

Interne	
  Verträge	
  
Leasing,	
  InspekFon	
  etc.	
  

Handy,	
  Telefonanlage,	
  Internet	
  etc.	
  
D&O,	
  BetriebshaYpflicht	
  etc.	
  

Medienversorgung	
  Versorgungsverträge	
  
Strom,	
  Wärme,	
  Gas,	
  Öl,	
  Wasser,	
  

Breitbandkabel,	
  Müllentsorgung	
  etc.	
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Welche	
  Verträge	
  müssen	
  Sie	
  managen?	
  
	
  

Wartung	
  

Hausmeister	
  

Abrechnung/	
  
Geräteservice	
  

Objektbetreuung	
  

Bewachung	
  

Reinigung	
  

Versicherung	
  

Gebäude-­‐
managementverträge	
  

Aufzug,	
  Heizung,	
  LüKung,	
  Elektro,	
  Sanitär	
  etc.	
  

Wasser,	
  Heizung,	
  Wasserzähler	
  etc.	
  

Verkehrssicherheit,	
  Betreiberverantwortung	
  

Objektschutz,	
  Concierge,	
  Brandmeldeanlage	
  

Gebäudereinigung,	
  Winterdienst,	
  Außenpflege	
  

Gebäude-­‐,	
  HaKpflichtversicherung	
  etc.	
  

Dienstleistungsvertrag	
  etc.	
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InformaFonen,	
  die	
  Sie	
  bei	
  Vertragsabschlüssen	
  
und	
  Vertragsinhalten	
  benöFgen	
  …	
  

Wie	
  sind	
  die	
  Laufzeiten?	
  Gibt	
  es	
  
automaVsche	
  VerlängerungsopVonen?	
  

Wie	
  werden	
  Sie	
  auf	
  Kündigungsfristen	
  aufmerksam?	
  
Welche	
  VertragskondiVonen	
  gelten?	
  

Wie	
  hoch	
  sind	
  die	
  jährlichen	
  Vertragskosten?	
  

Welche	
  Rechnungen	
  gehören	
  zum	
  Vertrag?	
  
Für	
  welchen	
  Bestand	
  gilt	
  der	
  Vertrag?	
  

Wer	
  ist	
  der	
  Vertragspartner,	
  wer	
  der	
  
Ansprechpartner/Anschreibenempfänger?	
  

Wie	
  beauKragen	
  Sie	
  
wiederkehrende	
  Leistungen?	
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Kategorisieren	
  Sie	
  Verträge	
  für	
  den	
  Tagesbedarf!	
  
	
  

Vertragsstruktur	
  wird	
  durch	
  
Unternehmen	
  individuell	
  von	
  oben	
  
nach	
  unten	
  angelegt	
  –	
  Änderungen	
  
der	
  Struktur	
  sind	
  jederzeit	
  möglich	
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BesFmmen	
  Sie	
  den	
  Detailierungsgrad	
  	
  
anhand	
  Ihres	
  InformaFonsbedarfs!	
  

Vordefinierte	
  
Eingabefelder	
  

Individuell	
  definierbare	
  
Eingabefelder	
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Einfache	
  Vertragsanlage	
  der	
  Vertragsdaten	
  
durch	
  vordefinierte	
  Eingabefelder	
  

›  Allgemeine,	
  immer	
  wiederkehrende	
  
Vertragsfelder	
  sind	
  bereits	
  vorhanden	
  
und	
  sind	
  Verträgen	
  je	
  nach	
  Bedarf	
  
zuzuordnen	
  

›  Zuordnungsmöglichkeit	
  von	
  AuYrägen	
  
und	
  Rechnungen	
  

Vordefinierte	
  
Eingabefelder	
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Individualisierung	
  der	
  Vertragsdaten	
  durch	
  	
  
definierbare	
  Eingabemöglichkeiten	
  

›  Je	
  nach	
  Vertragstyp	
  kann	
  jedes	
  
Unternehmen	
  seine	
  Inhaltsfelder	
  frei	
  
definieren	
  

Individuell	
  definierbare	
  
Eingabefelder	
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Erstellen	
  eines	
  INST-­‐,	
  FIBU-­‐	
  oder	
  MOBA-­‐AuYrags:	
  

Schnelle	
  AuYragserstellung	
  aus	
  dem	
  Vertrag	
  heraus	
  
und	
  zugeordnete	
  Rechnungen	
  nach	
  Leistungserstellung!	
  

›  Je	
  nach	
  Bedarf	
  können	
  ein	
  oder	
  mehrere	
  
AuYräge/Rechnungen	
  erstellt	
  und/oder	
  
zugeordnet	
  werden	
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Effizientes	
  Vertragsmanagement	
  	
  
durch	
  gute	
  Datenbasis!	
  

Welche	
  Verträge	
  laufen	
  aus?	
  	
  
Welche	
  können/müssen	
  gekündigt	
  werden?	
  

Wo	
  werden	
  Anschlussverträge	
  benöFgt?	
  

Wer	
  sind	
  meine	
  
Verhandlungspartner?	
  

Welches	
  Vertragsvolumen	
  
kann	
  verhandelt	
  werden?	
  

Wie	
  sind	
  die	
  Vertragspartner	
  
in	
  meinem	
  Bestand	
  verteilt?	
  

…	
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Damit	
  Sie	
  nichts	
  mehr	
  übersehen!	
  
	
  

›  Standardisierte	
  
Auswertungsmöglichkeiten	
  direkt	
  
in	
  Wodis	
  Sigma	
  
Vertragsmanagement	
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Weitere	
  Highlights	
  im	
  Vertragsmanagement:	
  
PrakFsche	
  Rechtevergabe	
  
	
  

Benutzergruppen	
   Strukturen-­‐
Rechteverwaltung	
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Weitere	
  Highlights	
  im	
  Vertragsmanagement:	
  
Unterstützung	
  Ihrer	
  Arbeit	
  durch	
  das	
  AkFvitätenmanagement	
  
	
  

Termine	
  
Aufgaben	
  
NoFzen	
  

Protokolle	
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Weitere	
  Highlights	
  im	
  Vertragsmanagement:	
  
Einsicht	
  in	
  den	
  Originalvertrag	
  papierlos	
  
	
  

Schneller	
  Absprung	
  direkt	
  
in	
  das	
  Vertragsdokument	
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Welchen	
  Mehrwert	
  bringt	
  Ihnen	
  das	
  Vertragsmanagement	
  von	
  	
  
Wodis	
  Sigma	
  in	
  der	
  Praxis?	
  

Übersichtlichkeit	
  

Auswertbarkeit	
  

Umsetzungs-­‐
unterstützung	
  

Handlungsfähigkeit	
  

Prozesseffizienz	
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Ein	
  Beispiel	
  aus	
  der	
  Praxis	
  
Wartungsverträge	
  in	
  Wodis	
  Sigma	
  

Wartungsarbeiten	
  
(Vertragsumsetzung)	
  

Wartungsplan/-­‐auYrag	
  
(OperaVonalisierung)	
  

Wartungsvertrag	
  
(Vertragsabschlüsse/-­‐inhalte)	
  

Wartung	
  
(Vertragsvielfalt)	
  

Kontrollen/Prüfungen	
  
(Koordinierung)	
   5	
   1	
  

2	
  
3	
  

4	
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Ein	
  Beispiel	
  aus	
  der	
  Praxis:	
  
Wartungsverträge	
  in	
  Wodis	
  Sigma	
  

Wodis	
  Sigma	
   Handwerker	
  Mareon	
  

WartungsauYrag	
  
•  Objekt	
  
•  Leistung	
  
•  Anlagen/Dokumente	
  

WartungsauYrag	
  
•  Objekt	
  
•  Leistung	
  
•  Anlagen/Dokumente	
  

Rechnung	
  
•  Objekt	
  
•  Leistung	
  
•  Anlagen/Dokumente	
  

Rechnung	
  
•  Objekt	
  
•  Leistung	
  
•  Anlagen/Dokumente	
  

Rechnung	
  
•  Objekt	
  
•  Leistung	
  
•  Anlagen/Dokumente	
  

WartungsauYrag	
  
•  Objekt	
  
•  Leistung	
  
•  Anlagen/Dokumente	
  

Rechnung	
  erfassen	
  
•  Objekt	
  
•  Leistung	
  
•  Anlagen/Dokumente	
  

Wartung	
  
•  Objekte	
  
•  Leistungen	
  
•  Anlagen/Dokumente	
  

À	
  

Wartungsvertra
g

•  KondiVonen	
  
•  Termine,	
  Zyklen	
  
•  Objekte	
  
•  Leistungen	
  
•  Anlagen/Dokumente	
  

Wartungsplan

•  KondiVonen	
  
•  Termine,	
  Zyklen	
  
•  Objekte	
  
•  Leistungen	
  
•  Anlagen/Dokumente	
  

(opFonal)	
  

(opFonal)	
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Ein	
  Beispiel	
  aus	
  der	
  Praxis:	
  
Wartungsverträge	
  in	
  Wodis	
  Sigma	
  

WichFge	
  UnterstützungsfunkFonalitäten	
  für	
  die	
  tägliche	
  Arbeit:	
  
	
  
	
  
	
  

	
   	
   	
  	
  

Generierung	
  von	
  WartungsauYrägen	
  
mit	
  definierbaren	
  Wartungszyklen	
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Welchen	
  Mehrwert	
  bringt	
  Ihnen	
  das	
  Vertragsmanagement	
  von	
  Wodis	
  
Sigma	
  in	
  der	
  Praxis?	
  

Übersichtlichkeit	
  

Auswertbarkeit	
  

Umsetzungs-­‐
unterstützung	
  

Handlungsfähigkeit	
  

Prozesseffizienz	
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Rainer	
  Wendt	
  
Key	
  Account	
  ConsulFng	
  

	
  
+49	
  170	
  3202218	
  

Rainer.Wendt@aareon.com	
  

Ihr	
  Ansprechpartner	
  	
  


